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Bilforsaljare BMW Electric Mobility

BMW ar storst pa laddbara bilar i Europa och har producerat elbilar i 6ver fyra decennier. Hallbarhet
och miljo ar i fokus och for att starka detta utékar Férenade Bil i Malmd séljteamet med att anstaélla
dig med passion foér eMobility. Detta ar en ny och spannande tjanst dar du blir en viktig pusselbit i
arbetet att leda Férenade Bil in i framtidens bilmarknad. eMobility forvantas utvecklas snabbt och
har en stark tillvaxt att vanta med annu inte utforskade mojligheter. Till 2025 férvéantas BMW ha
introducerat 25 nya hybrider pad marknaden varav 12 férvantas vara rena elbilar.

Ar detta du?

Ar du energisk, malinriktad och har ett inre driv? Gillar du utmaningar och har du ett genuint intresse
for kundservice och forsaljning? Da &r det kanske dig vi soker!

Vi erbjuder dig ett spdnnande arbete och ger dig chansen att utvecklas och vara med pé var
framgéangsresa.

Huvudsakliga arbetsuppgifter

Som bilférséljare arbetar du sjalvstandigt efter vara forsaljningsprocesser - fran forsta kontakten
med kund till leverans av bilen. Dina kunder ar framfor allt intresserade av BMWi/iperformance, bade
privatpersoner och tjanstebilsférare. Du ingdr i en grupp séljare som bearbetar kunder bade i
bilhallen och ute pa faltet. En central uppgift ar att identifiera marknadsaktiviteter inom omradet
eMobility att arrangera bade i bilhallen och externt for att mota vara kunder.

Kompetenskrav

Vi ser att du minst har en gymnasieutbildning och géarna god forstaelse for affarsekonomi.
Eftergymnasial utbildning inom forsaljning och marknadsféring ar meriterande samt sa ser vi gérna
att du har flerarig erfarenhet fran forsaljning av kapitalvaror eller tjanster. Du ar intresserad av
miljofragor, nyfiken pa framtiden, har goda datorkunskaper och formaga att uttrycka dig val i tal och
skrift samt innehar B-korkort. Vi lagger stor vikt vid personliga egenskaper.

Personliga egenskaper

Som person ar du driven och trivs med att jobba efter uppsatta mal samtidigt som du har ett
brinnande intresse for att gora affarer och ett gott affarsmannaskap. Du séatter alltid kunden i fokus
och ar professionell och trevlig i ditt kundbemétande. Du ar en god kommunikatér som har latt for
att prata med alla typer av kunder. Du ar strukturerad och ordningsam samtidigt som du trivs med
ett hogt arbetstempo. Det ar bra om du har ett bilintresse, men det viktigaste ar att du kan skapa
relationer som leder till affarer.

Anstallningen &r tillsvidare och pé heltid med rullande schema och helgtjanstgoring.

Placeringsort: Malmé

Urvalsarbetet sker I6pande, skicka darfor in din ansékan och personliga brev sa snart som mojligt till
Forséljningschef Ercan Okur: ercan.okur@forenadebil.se.
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